Rattaché(e) au Responsable de Secteur, vous offrez au client un conseil fiable, une clarté dans le
choix via la tenue du rayon et développez la vente de produits et de services.

Vos principales missions sont les suivantes :
Commerce :

Assurer la meilleure qualité d'accueil et de service client,

Organiser votre temps pour étre le plus disponible possible pour le client,

Accueillir, écouter, fidéliser, conseiller le client tout en concluant les ventes,

Appliquer les techniques de vente et contribuer a I'augmentation du chiffre d'affaires par les ventes
complémentaires,

Etre force de proposition sur la commercialisation des produits de votre rayon et la dynamique
commerciale,

Etre polyvalent sur I'ensemble du magasin,

Tenue de rayon/Gestion :
Assurer la bonne tenue du rayon et des linéaires en effectuant chaque jour un tour de contréle,
Vérifier 1'état des produits, éliminer les produits défectueux, vérifier 1'étiquetage (facing)
Respecter les procédures de vente (mise & jour des prix de vente, retours...)
Réaliser l'entretien léger des produits (ex : effeuillage des végétaux, ...)
Assurer la mise en rayon dans le respect des plans
Réaliser I'entretien lourd des produits ( arrosage végétal...)
Assurer le rangement des produits en rayon et en stock,

Contribuer a la préparation des commandes de votre rayon et les passer ponctuellement (selon
l'échelon et le degré d'autonomie accordé par la hiérarchie),

Remonter les informations et dysfonctionnements et proposer des solutions,
Contribuer a la préparation et participer aux inventaires,
Respecter les normes de sé€curité en vigueur,
+ Profil recherché
Vous avez un niveau Bac pro.

Vous avez une expérience confirmée dans la vente. Des formations technique produits et vente sont
un plus.

Indicateurs d'évaluations :

Qualité du conseil client et efficacité de la vente,
Concrétisation des ventes complémentaires,

Type d'emploi : CDD
Salaire : & définir
Formation(s) exigée(s) :
. Etudes secondaires (niveau Bac)
Expérience exigée :

jardinerie : 1 an



